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“Una demo es una oportunidad de mostrarle al cliente las bondades y
caracteristicas del equipo, la calidad y qué es lo bueno que se lleva cuando
elige un equipo de vanguardia con la garantia de DYSA. Siempre
DYS A preferimos mostrar primero el equipo y luego continuar con la venta, porque
. lo mas importante para nosotros es que el cliente conozca la calidad y se
rea I I za enamore del equipo; de ahi partimos para todo lo demas. Ofertas de
ecografos hay muchas en el pais, pero nosotros tenemos la ventaja de la

de m o Stra c i o n e S calidad de la imagen, la confianza en el equipo y la asistencia que DYSA

1 ofrece”, sefialo la especialista Claudia Arca, sub gerente de Soluciones de
de equ,poS Ecografia de DYSA.

Y, H Las demos en general pueden ser de una gama amplia de equipos y
med'cos en productos, pero los que mas pueden trasladarse son los equipos de

1 ecografia, monitoreo, rayos X, ademas de los desfibriladores para el cual
tOdo el pa’S se aprovecha la demo para una capacitacién sobre cardioseguridad.

Todas las demos son gratuitas, y pueden durar unas horas hasta
incluso una semana.

“Vamos desde lugares que estan a cuadras de nuestra oficina hasta
ciudades como Pedro Juan Caballero, Ciudad del Este, Encarnacion, Pilar,
San Ignacio, Filadelfia, Loma Plata; cubrimos la totalidad del territorio
paraguayo e incluso tenemos una sala exclusiva para demo en las oficinas
de DYSA” concluy6 comentando la especialista.

En la central de DYSA se cuenta con una sala
dedicada exclusivamente a demostraciones
de equipos.
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